Wij zijn op zoek naar versterking van ons

Team Commerciéle Binnendienst

klantgericht * adviesgericht ¢ techniek ¢ proactief

Het bedrijf:

Heruvent B.V, is =zelfstandig producent en
leverancier van op maat gemaakte hoogwaardige
daglichtelementen voorde woning-en utiliteitsbouw.
Een groeiend bedrijf (ca. 30 medewerkers) dat zich
kenmerkt door een klant- en kwaliteitsgerichte
cultuur. De verkoop is hoofdzakelijk in Nederland,
Belgié en Duitsland, incidenteel vindt export
naar andere landen plaats. Binnen de groep
zijn er 3 verschillende labels: Vlakkelichtkoepel,
Daklichtshop, Dachlux.

De functie:

Heb je gevoel voor commercie, krijg je energie van
klantcontact, ben je accuraat, hou je van mooie
fysieke producten? En bovenal: vind je het leuk
om vanuit een binnendienst-functie de commercie
-in ruime zin van het woord- van een maatwerk-
productiebedrijf aan te jagen?

Dan zijn wij op zoek naar jou!

Op dagbasis ben je bezig met offertes en het
adviseren van klanten. Maar daarnaast heb je ook
een verantwoordelijkheid voor:
>  het optimaliseren van processen
(0.a. documentatie en database-beheer)
het vertalen van klantwensen naar
productontwikkeling
het signaleren van commerciéle kansen en
die omzetten naar actie en resultaat

Daarom is dit een prachtbaan voor iemand die al
ten minste enige jaren in de praktijk op Hbo-niveau
werkt.

Affiniteit met de bouw en/of installatietechniek is een
pré. Uitstekende beheersing van de Nederlandse
taal is een voorwaarde.

Wat wij bieden is:

Een veelzijdige en hele leuke functie binnen een
fijn team, met daarbij veel ruimte voor persoonlijke
ontwikkeling en eigen inbreng. Er heerst een
prettige, informele, hands-on sfeer. Bij ons mag
je zijn wie je bent. Het arbeidsvoorwaardenpakket
is uiteraard marktconform. De arbeidsduur is naar
keuze 32-40 uur p/week.

Contact:

Graag ontvangen wij je motivatie + CV
op max@vlakkelichtkoepel.nl.

Of neem voor meer informatie contact op
met Max Barenbrug: 0485-310983

Scan de QR-codes om naar de websites te gaan:




